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die mehr wollen.
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Technische:r Vertriebsingenieur:in fur Not- und
Sicherheitsbheleuchtungen
6020 Innsbruck, Job-ID: I6tofd5q, #Vertrieb #Elektrotechnik #Beleuchtung

Bei SIEMENS Personaldienstleistungen (SPDL), einer Tochtergesellschaft der Siemens AG Osterreich, erwartet Sie ein
spannendes Arbeitsumfeld mit ber 25 Jahren Erfahrung. Wir bieten anspruchsvolle Aufgaben innerhalb der
vielfaltigen Siemens-Gruppe sowie bei unseren namhaften Kund:innen in ganz Osterreich. Wir glauben an faire
Chancen, kulturelle Vielfalt und gemeinsame Erfolge.

Fir einen international erfolgreichen Technologiekonzern suchen wir eine engagierte Persdnlichkeit im technischen
Vertrieb mit Schwerpunkt auf Not- und Sicherheitsbeleuchtung (38,5 Std./Woche) flr die Regionen Tirol und
Vorarlberg.

Unser Kunde zahlt zu den weltweit fUhrenden Anbietern im Bereich Elektrotechnik und Energiemanagement. Mit
innovativen Lésungen tragt das Unternehmen mafRgeblich dazu bei, Gebaude sicher, energieeffizient und nachhaltig
zu gestalten - von der Planung bis zum laufenden Betrieb. Neben technischer Expertise bietet das Unternehmen
langfristige Perspektiven und eine starke Werteorientierung.

lhre Aufgaben lhre Qualifikation

= Aufbau und Weiterentwicklung partnerschaftlicher = Abgeschlossene technische Ausbildung (HTL, FH, TU)
Kundenbeziehungen zu Planer:innen, im Bereich Elektrotechnik oder Gebaudetechnik
Installateur:innen und Endkund:innen = Mehrjahrige Erfahrung im technischen Vertrieb oder in

= Aktive Identifikation und Entwicklung von Projekten im einer vertriebsnahen technischen Rolle
Bereich Not- und Sicherheitsbeleuchtung = |dealerweise Know-how im Bereich Not-, Sicherheits-

= Technische Beratung auf Augenhdhe sowie oder Allgemeinbeleuchtung sowie relevanter Normen
Ausarbeitung praxisnaher, kundenspezifischer = Freude daran, technische Losungen verstandlich zu
Systemldsungen vermitteln und Kund:innen zu Uberzeugen

= Positionierung der Lésungen unseres Kunden in = Selbststandige, strukturierte Arbeitsweise, hohe
Ausschreibungen und Projektkonzepten Eigenmotivation und Reisebereitschaft in

= Laufende Analyse von Markt- und Wettbewerbstrends Westdsterreich

zur Weiterentwicklung des Vertriebsgebiets
= Fachliche Unterstitzung bei
Bid/No-Bid-Entscheidungen und Angebotsprozessen

lhre Perspektive Wie bewerbe ich mich?

Je nach konkreter Qualifikation und Berufserfahrung ist Wenn Sie Interesse an dieser herausfordernden und

ein Bruttomonatsgehalt von mindestens EUR 4.000,- abwechslungsreichen Position haben, dann freuen wir uns
vorgesehen (dieses Ubersteigt jedenfalls das auf Ihre aussagekraftige Online Bewerbung!

kollektivvertragliche Mindestgehalt) zuzlglich eines
variablen Anteils. Die letztgultige Gehaltsvereinbarung
treffen wir im Rahmen eines persodnlichen Gespraches.

Kontakt: Anna Zahradka
Tel.: +43 (664) 88559843

lhre Vorteile
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