
Sales Manager:in im Bereich Leittechnik/Automatisierungssysteme
1210 Vienna, Job-ID: o1hyof8w, #SiemensEnergy #Sales #Automatisierung

Siemens Personaldienstleistungen (SPDL) ist ein Tochterunternehmen der Siemens AG Österreich mit über 25 Jahren
Erfahrung. Wir vermitteln spannende Aufgaben in der Siemens-Gruppe und Kund:innen in ganz Österreich.
Chancengleichheit für alle Menschen, kulturelle Vielfalt und die Einhaltung gesetzlicher und vertraglicher
Regelungen zeichnen SPDL aus.

Wir suchen für die Überlassung an unseren Kunden, die Siemens Energy Austria GmbH, ab sofort eine:n
Sales Manager:in im Bereich Leittechnik und Automatisierungssysteme (38,5h) in 1210 Wien.

Siemens Energy gehört zu den weltweit führenden Unternehmen der Energietechnologie. Das Unternehmen arbeitet
gemeinsam mit seinen Kund:innen und Partner:innen an den Energiesystemen der Zukunft und unterstützt so den
Übergang zu einer nachhaltigeren Welt.

Ihre Aufgaben
Technischer Vertrieb für die Business Unit EAD mit
Fokus auf Kunden der Prozessindustrie
Gewinnung von neuen Kunden und aktive sowie
frühzeitige Beteiligung an der Projektentwicklung
(technische und kommerzielle Beratung und
Unterstützung von Kunden während der gesamten
Vertriebsphase)
Kooperation mit internen und externen Partnern,
Kenntnisse der Wettbewerbssituation und
gemeinsames Ausarbeiten der Sales-Strategie mit der
Leitung und dem Team
Verantwortung für interne wie externe
Konzeptklärungen mit dem Kunden und Entwicklung
von Opportunities bis zum Auftragseingang
Gestaltung des technologischen Wandels und
Unterstützung bei der Erarbeitung von Business-
Plänen und Marktanalysen

 
Ihre Qualifikation

Abgeschlossene technische Ausbildung (Lehre, HTL,
Uni) im Bereich Elektrotechnik und/oder vergleichbare
Berufserfahrung in der Prozessindustrie oder
Energiewirtschaft
Kenntnisse über die besonderen Anforderungen im
Projektgeschäft für Automatisierungstechnik und
Energietechnik
Erfahrung im Umfeld von Automatisierungstechnik und
Überblick über wesentliche Funktionalitäten und
Technologien
Versierter Umgang mit Kunden und Partnern und
Übernahme von Verantwortung in Verhandlungen
Tägliche Arbeit mit nationalen und internationalen
Partnern 
Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse
Reisebereitschaft im Rahmen der regionalen
Kundenbetreuung (ca. 20%)

Ihre Perspektive
Je nach konkreter Qualifikation und Berufserfahrung ist
ein Bruttomonatsgehalt von mindestens EUR 3.780,-
vorgesehen. Die letztgültige Gehaltsvereinbarung treffen
wir im Rahmen eines persönlichen Gespräches.

Als Teil eines international agierenden Großkonzerns
bieten wir Ihnen interessante berufliche Perspektiven und
Weiterbildungsoptionen mit vielseitigen Möglichkeiten,

 
Wie bewerbe ich mich?
Wenn Sie Interesse an dieser herausfordernden und
abwechslungsreichen Position haben, dann freuen wir uns
auf Ihre aussagekräftige Online Bewerbung!

Kontakt: Ebru Gönlüsen
Tel.: +43 (664) 88559218

https://www.siemens.at/spdl/jobs
https://www.siemens-energy.com/global/en.html


Ihr Potenzial optimal zum Einsatz zu bringen.

Ihre Vorteile

Benefits Gesundheit Handy Homeoffice Kantine Parkplatz Weiterbildung


